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Jiirgen Holler

Jirgan Holler war oben und er war unten, ganz unten. Doch heute 23hlt er wieder zu den erfoigreichsten
Trainarn Europas. Er schulte bisher ca. 1 Mio. Menschen in seinen Seminaren, seine Blcher und CD's
verkauften sich millionenfach. Der Unternehmer des Jahres 1991, gilt fiir die Zeitschrift ,GQ" als einer der
25 basten Redner unserer Zait und fr die JBUNTE" als einer der 500 wichtigsten Deutschen.

LIFING® - DIE KUNST ZU LEBEN!

Jurgen Hbller studiert nun schon fast 25 Jahre die GesetzmaBigkeitan des Lebens. In seinem Vortrag wird
& auf einige dieser Labensgesetze eingehen und aufzeigen, wie der einzelne diese nutzen kann, um ein
erfolgreicheres, aber auch erflllieres und gllckicheres Leben, flihren zu kéinnen. Sein Crade: Glaube an Dichl
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Peter Hartling

Der erfahrane Finanzfachwirt hat zusammen mit seinem Partner Gber 1 Mrd. an Investitionsvolumen
abgewickeit. In seinen weit (ber 1000 Seminaren haben (ber 100.000 Teiinehmer seine Inhalte zur Vermégens-
und Ruhestandsplanung verfolgt. Dabel vermittelt er auf humorvolle Weise sein Expertenwissen.

DER RUHESTANDSPLAN - Das Einzige das zhit, ist lhre finanzielle Freiheit im Alter

Immer mehr Menschen dréingen - medizinisch stark geftrdert - munter und fide! in die Rente, wéhrend
Immer weniger Berufstitige in die Rentenkasse einzahlen. Folge: Die Kranken- und Pllegekosten wenden
stelgen, die Renten sinken, Frage: Wo wird das Geld dann herkommen, um - inflationsbensinigt — als frishlicher
und vermigender Rentner das Leben bis in's hohe Alter geniefien zu kénnen? Peter Hartling zeigt (hnan
den Weg zur finanziellen Fredhait im Alter.

Hans Rudolf Wahrl

Hans Rudolf Wihrl zihlt zu den erfolgreichsten Untemehmerpersfinichkeiten Deutschiands. Wie nur wanigen
Ist 6 dem gelernten Einzelhandelskautmann und begeisteran Piloten gelungan, Unternehmendasein und
perstiniche Leidenschaft gewinnbringend miteinander zu verkniipfen. Der Gewinner das GO Award 2006
in der Kategorie Wirtschaft sagt (ber sich; Jlch bin Dienstieister aus Uberzeugung und dieser rote Faden
zight sich durch mein Leben. Dingen, die ich gerne tua, lasse ich umgehend geschaftliche Aktivitaten
folgen_ *

FUHREN BRAUCHT MUT UND VERANTWORTUNG

An den Beispielen der dba und LTU werda ich |hnen die unterschiedlichen Wege aufzeigen, wie wir den
erfolgreichen Sanierungsprozess, ohne den dblichen Kahischlag beim Personal, vollzogen haben und die
anschlieBende Neuplatzierung uns einen einzigartigen Ruf in der Flugindustrie gesichert hat.

Matthias Grossmann

Der Bestsellerautor hat viele tausend Einkaufer geschult und gitt als Kapazitat auf dem Gebiet des Einkaufens
und der Verhandlungsfihrung. Der Dipl. Betrisbswirt ist Inhaber der Firma ,MGS - Training und Beratung
filr den Einkauf™ und ist dariber hinaus zedtifizierter NLP-Practitioner,

IM EINKAUF LIEGT DER GEWINMN

Ziel des Vortrages ist es zum einen, den Teilnehmern bewusst zu machen, welches Potential durch einen
professioneflen Einkauf realisiert werden kann. Zum anderen werden Einkaufs-Verhandiungs-Strategien
aufgerzeigt, dis auch fir jedan Verkdufer hichst interessant sind, z. B. die Vorbareitung auf Verhandlungen,
Erstellung einer karen Ziel-Strategie und die mentale Viorbereitung.

Oliver Geisselhart

Der mehrfache Bastsellerautor war mit 16 Jahren der jlingste Gedéchtnistrainer Deutschiznds, im Jahr 2000
wurde er Gedachtnistrainer des Jahres®, Heute ist er siner der, wenn nicht .DER", arfoigreichsten Gedachinistrainer
Europas. Er trainier! Firmen wie Bosch, E-Plus, Siemens, BMW und Microsoft. Dank seiner sympathischen und
mitraifenden Art schafft er es regelmaBig, die Telnshmer in seinen Bann zu ziehen und sie Hir seine ainzigartige
Gedéachtnistechnik zu bageistern.

S0 MERKEN SIE SICH NAMEN UND GESICHTER

Mit der Geisselhari-Technik merken Sie sich Namen und Gesichier, sogar Daten und Fakten mit Leichtigheit. Sie
behalten Namean sogar (ber Jahne hinweg - salbst ohne Kontakt mit diesen Personen zu pllagen, Steigam Sie
Ihre: Namen-Merkfdnigkait um mind, 100 %! Wahsend des Vortrages marken Sich sich in kirzester Zait 15 - 20
Namen von Fremdan,

Klaus-J. Fink

Mach dem Jurastudium sammelta er praktische Vertrighserfahrung in der Immaobilienbranche. Er ist heute
Lehrbaaufiragter an der Fachhochschule (MBA), Dozent an der _European Business School”, und gift heute
als TOP10-Speaker in Deutschland. Folgerichtig wurde er schon zweimal zum Trainer des Jahres™ gewahit,

TopSelling - DIE 4 ERFOLGSFAKTOREN FUR MEHR UMSATZ - MEHR GEWINN

Worin unterscheiden sich die Top-Verkaufer von den mittelmaBigen?

Was sind die entscheidenden Strategien fir erfoigreiche Neukundengewinnung? Er beginnt schon mit der
Unterscheidung zwischen Verkaufen-Beraten-Vierteilen, unterscheidet zwischen Hard-/ und Softselling und
favorisiert die Neukundengewinnung durch Emplehlungsmarketing.

Karl-Werner Schmitz

Er entwickelte 1987 die 1. patentierte Verkaufshiite, den haptischen Menschen®. Seither zeigte er mehr als
10.000 Seminarteiinehmem auf, wie sie durch die Ansprache der finf menschlichen Sinna ihre Umsitza
steigern kbnnen. Karl Werner Schmitz gehtirt 2u den Top-100-Sprechern in Deutschiand und beriet (iber
50 der fihrenden Unternehmen in Deutschiand.

HAPTISCHES VERKAUFEN - 5 SINNE KAUFEN MEHR!

Nachdem Augen und Ohren durch die Informationsflut der letzten Jahr immer mehr abstumpfen, ist es
wichtiger denn je, auch die Gbrigen Sinne - Tasten, Riechen, Schmecken - in das Verkaufsgesprach mit
ginzubeziehen. Wie Sia die Mathode des haptischen Verkaulens sofort und erfolgreich ainsetzen kinnen,
zaig Ihnen der Praktiker durch und durch - Karl Werner Schmitz.

Roger Rankel

Roger Rankel ist DER Experte fr Vertrieb und Marketing. Mehrfach ausgezeichnet, u. a, mit dem Oskar,
dem internationalen Trainingsprais usw., gehort er heute zu den gefragtasten Rednern in Deutschland.
An der Fachhochschule in Worms begieitet er einen Lehrauftrag .

SALES SECRETS - INSIDERTIPPS FUR HIGHPERFORMER

Warum verkaufen (sich) manche Menschen besser als andere? Und was kann man von den ganz Edoigraichan
[Verkdufarn) lernen? Diesar Frage ging er in zahireichen Gesprachen mit prominenten Parsbnlichkaiten,
u. & mit dem Herrscher von Dubai oder Starfriseur Udo Walz u. v. a., auf den Grund. Das Ergebnis:
Verbilffende und vor allem neue Erkenninisse — eben echte SALES SECRETS! Sie dirfen gespannt sein!
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